
ی افراک ی با همکار خانه ساعت  چجور
از گوگل ادز بعنوان یک ابزار تحلیل

استفاده کرد؟! 



دغدغه خانه ساعت چی بود؟
خانه سـاعت قصد راه اندازی یک لاین جدید از یک 

برند پرطرفدار ساعت را داشت.

اما قبل از هر سرمایه گذاری سنگین یک سؤال مهم داشت:

آیا واقعاً برای این برند تقاضا وجود دارد؟



راهکار چی بود؟

 برند موردنظر روی سـایت فعلی خانه سـاعت تسـت 
شـد؛ اون هم با دو رویکرد: سرچ ادز (Search Ads) و 

دیمندجن (Demand Gen) تست شد.

تست بازار از طریق گوگل ادز  قبل از ورود نهایی!



Search Ads

Demand Gen

ید چقدر  چ ادز بررسی کردیم مخاطب آماده خر با سر
این برند رو جستجو می کنه.

بــا دیمندجــن فهمیدیــم تصاویــر و ویدئوهــای 
محصولات جدید چقدر واسشون جذابه.

Sponsored Results
خانه ساعت

خرید ساعت کاسیو (Casio) اصل ژاپن با قیمت عالی
https://khanesaat.com

سـاعت کاسیو رو از کجـا باید تهیه کنیم؟ فروشـگاه های 
آنلاین: بسـیاری از خرده فروشـان آنلاین ماننـد: آمازون، 
خانه سـاعت، کاسیو سنتر ، و eBay ساعت های کاسیو رو 

می فروشند.

...



خداحافظی با حدس و گمان، هدف ما در این کمپین
رسیدن به Market Validation بود.

مارکت ولدیشن یعنی چی؟

نتایج تست؟

یعنی  ولدیشــن  مارکــت 
مشــتری  از  گرفتن  «تائید 
به جای  واقــع  در  واقعی»؛ 
تقاضای  خطــا،  و  آزمــون 
ورود  از  قبــل  را  واقعــی 
محصــول تســت کردیم تا 
به  ســرمایه گذاری  ریسک 

صفر نزدیک شود.



رشد ٢٣٪ ROI یک نتیجه مشخص رو نشون می داد:
این محصول واقعاً تقاضا دارد!

نتایج تست؟

این داده ها باعث شد خانه 
سـاعت با خیال راحـت وارد 
فاز توسعه بشه و این لاین 
جدید رو به بیزنس خودش 

اضافه کنه.



بزرگترین ریسک هر بیزنسی، ورود به بازاری ست 
که تقاضایش رو نمی شناســـه. خانه ساعت از 
«تبلیغ برای تحلیل» به جای «توسعه و سپس 

تبلیغ» استفاده کرد و نتیجه این شد:

بردن قبل از شروع!

تصمیم گیری دقیق
براساس رفتار مشتری.



برای خانه ساعت، گوگل ادز فقط ابزار تبلیغ نبود؛ 
کمک کرد بازار واقعی برند جدید را بهتر بشناسه، 
را شفاف تر ببینه  مسیر درست توسعه بیزنس 
و قبل از اضافه کـــردن یک لاین جدید، با داده 
واقعی بفهمه که واقعاً زمان این تصمیم رسیده 

یا نه.

خانه ساعت چجوری این کمپین رو بُرد؟


